
第十八届世博威健博会暨第三届健康产业商品采购对接大会 

招商方案 

一、活动背景 

中国国际健康产业博览会，简称：“世博威·健博会”。于 2004 年在北京成功举办首届以来，至今已成

功走过十年，分别在北京、上海、长春等地成功举办十七届。世博威健博会最早从保健品行业起步，十年来

随着健康行业的不断发展与融合，逐步从单一化走向多元化，从单一保健行业走向整个大健康产业，展示产

品从当初的营养保健产品逐步涉及到营养保健、有机食品、绿色食品、健康食用油及橄榄油、健康瓶装饮用

水及饮品、家用医疗器械及老年康复护理产品、健康养老产业、空气净化及水净化处理设备等多个领域。2012

年至 2013 年，中国国际健康产业博览会连续两年被国家商务部评为“全国重点引导支持展会项目”；2012

年世界健康产业大会被北京市旅游发展委员会授予“高端会奖奖励项目”称号；2013 年公司被北京市文化

资产监督管理办公室评为“2013 年度资助单位”。 

北京世博威国际展览有限公司作为世博威·健博会的独家组织承办单位，自 2003 年成立以来，始终致

力于打造大健康产业领域的专业会展平台，历经十余年的积淀与磨砺，现已具备一套符合会展行业市场发展

的营销模式，并拥有长久而紧密的行业协会协作关系、广泛而稳定的客户网络、及时而准确的数据库、成熟

稳健的市场销售能力。公司始终坚持“以人为本、尊重为纲、以客为友、信誉至上”的核心价值观，培养了

一批善于开拓国际市场、富有创新精神、深刻了解市场需求的专业精英团队。公司现有员工六十余名，其中

具有专科以上文化水平并具有多年工作经验的专业人才占总人数的 70%，本科、留学生、硕士学历人才占

22%，分设组织、策划、宣传、市场、销售、客服等部门，为“创世界级博览，立国际化威名”的伟大愿景

推波助澜。 

二、活动介绍 

世博威健博会暨健康产业商品采购对接大会（以下简称：“健博会·采购大会”）是由世博威健博会组委

会精心策划，服务于参展商及采购商的一个集采购、交流、贸易、代理为一体的综合型平台。2013 年 4 月，

健博会·采购大会在中国国际展览中心 2 号馆迎来首次亮相。邀请了物美、华联、利群、窝窝团、奥利方圆、

沱沱工社等 12 家大型商超，并邀请了专业经销商、代理商近 40 余家，为健博会·采购大会今后的发展奠定

了坚实的基础。2014 年 4 月，第二届健博会·采购大会再次亮相，相对首届而言，所邀请的采购商更具针

对性，主要针对参展企业的性质及所参展的产品进行定向邀约，助推了采购大会进一步向前发展。 

在前两届采购代理大会的基础上，组委会将于 2015 年 4 月 16 日迎来第十八届世博威健博会暨第三届健

康产业商品采购对接大会。本次大会将汲取往届活动的成功经验，并全力弥补不足之处，精确分析参展商需

求，使活动精准到每一家参展商提供的产品，以及采购代理商所需产品。同时，本届健博会·采购大会将加

强专业采购商、经销代理商的邀请，组织专业的客服团队与之一对一进行对接服务，并且开设了世博威健博

会线上招商平台，打造健康产品招商网，专为参展商与采购商搭建专业线上交流贸易平台。 

三、活动的意义 

从参展商角度来讲，参加展会的根本目的是为了找到更好的经销商与代理商，以达到销售的目的；从采

购商角度来讲，参观展会目的是为了找到更好的合作方，满足自身的需求。对于展会的主办方而言，不仅要

满足参展商的参展目的，还应满足专业观众的参观及采购需求，才能切实提高展会的知名度与美誉度，才会



使展会能够更加长远的健康发展。而采购大会的举办恰好满足了参展商和采购商的要求，提供一个交流洽谈

平台，让采购商与参展商可以面对面的对接从而满足了供需双方采购与销售的需求。 

组委会将安排专职客服人员一对一跟踪服务，将根据参展企业与采购商的的需求进行定向匹配，尽可能

确保展会现场每位参展商与采购商都可以找到符合自身意向的合作方，满足自身的采购需求；参展商可以找

到合适的经销商与代理商，从而实现双方的核心目的，形成双方共赢的局势。 

三、时间及地点 

时间：2015 年 4 月 16 日上午 11:30 至 4 月 17 日下午 16:30 

地点：北京·中国国际展览中心（三元桥老馆） 

四、现场分布 

为了进一步加强活动的专业性与针对性匹配对接，第三届健博会·采购大会将整个活动划分为六大区域，

主要包括：综合采购区、健康食用油及橄榄油采购区、高端进出口食品及休闲食品采购区、健康饮用水及饮

品采购区、有机绿色食品采购区、营养保健产品采购区、医疗器械及康复护理采购区。 

综合采购区：主要针对健康产业综合代理型组织及机构，包括综合类超市、高档酒店、娱乐会所、政府

机构等。 

营养保健健康食品采购区：主要针对旗下营养保健展的所有展商，采购来源包括医院、药店、营养保健

产品加盟机构、礼品公司、电商及商超、高端会所、政府机构、健康食品代理机构等；采购范围包括：营养

食品、保健食品、健康食品等。 

医疗器械及康复护理采购区：主要针对旗下医疗器械及康复用品展的所有展商，采购来源包括大型医院、

药店、加盟代理机构、养老服务机构、经销代理机构等；采购范围包括：医疗器械、家用医疗、老年康复护

理产品、养老服务产品、空气及水净化设备等。 

健康食用油及橄榄油采购区：主要针对旗下高端健康食用油展的所有展商，采购来源包括食用油贸易公

司、橄榄油代理机构、礼品公司、进口食品代理机构等；采购范围包括各类健康食用油、橄榄油等。 

高端进出口食品及休闲食品采购区：主要针对旗下高端进出口食品及休闲食品所有展商，采购来源包括

商超、电商、酒店、餐饮、高端会所、进口食品经销商及代理机构、礼品公司、加盟商、休闲度假村、商贸

公司等；采购范围包括各种高端进口食品、休闲食品等。 

健康饮用水及饮品采购区：主要针对旗下高端健康饮品及饮用水展的所有展商，采购来源包括商超、电

商、高端会所、酒店宾馆、饮料经销商及代理机构等；采购范围包括：健康饮用水，健康饮品，精品养生茶

等。 

有机绿色食品采购区：主要针对旗下有机绿色食品展的所有展商，采购来源包括电商、超市、酒店餐厅、

有机食品代理公司、连锁机构等；采购范围包括：有机食品、绿色食品、各种有机产品等。 

五、目标客户群 

主要采购商来源：经销商、代理商、药店、医院、批发零售商、加盟商、礼品公司、电商及商超、高端

会所、酒店宾馆、贸易公司、连锁机构等。 

六、宣传渠道 

活动前期的宣传，对于活动的成功与否有非常重要的作用，本次活动中将通过公司官网、项目网站、线



上招商平台、各大门户网站等渠道发布软文报道、展前广告等，加强对活动自身的宣传，提高知名度，进而

对参与者更为有利。 

公司及项目官网：在公司官网及项目网站上分设采购对接大会专区，呈现出活动时间、地点、流程等详

细内容。通过公司内部的网站完成活动自身的强化，从而吸引更多的展商及代理机构，实现搭建专业交流贸

易平台。 

B2B 线上招商平台：为了实现线下展会、线上招商同步进行，组委会自本届展会开始全面升级，世博

威健博会线上招商平台已全面上线，凡是参加本届展会的新客户，以及往届参展的老客户均可免费在线上平

台进行免费宣传。同时，将对展会十年来所有优质资源同步更新至该网站，您可得到本届展会以外更多的实

惠，一举多得。 

软文报道：在往届展会中，组委会通过多年来积累的媒体资源对展会自身进行了大范围的宣传，本届展

会中会采用同样的方式，并借助更多优质媒体资源进行全方位的宣传，采购对接大会同步进行，通过各大门

户网站发布活动新闻信息，吸引更多的买家及卖家，全面提升活动质量。 

硬广宣传：展会前期，组委会将通过电台广播，电梯广告，公交广告灯等形式对展会进行宣传推广，

采购对接大会也同步进行，全方位宣传以提高活动的知名度与影响力。 

七、活动流程 

日期 时间 活动主题 活动内容 备注 

4 月 16 日 

11:00-11:30 采购商签到 采购商签到  

11:30-11:45 开幕式 

主持人请各位参展商入座  

组委会领导致开幕词  

采购商代表讲话  

参展商代表讲话  

11:45-12:00 合影留念 所有采购商与工作人员留念  

12:00-13:30 午餐 工作人员安排所有工作人员用餐  

13:30-15:00 对接洽谈 
工作人员通知参展商亲临现场，有序进入，寻找

所需企业进行洽谈 
 

15:00-15:20 中场休息 工作人员组织所有采购商临时休息  

15:20-16:20 对接洽谈 
工作人员通知参展商亲临现场，有序进入，寻找

所需企业进行洽谈 
 

4 月 17 日 

9:30-10:30 对接洽谈 
工作人员通知参展商亲临现场，有序进入，寻找

所需企业进行洽谈 
 

10:30-10:50 中场休息 工作人员组织所有采购商临时休息  

10:50-12:00 对接洽谈 
工作人员通知参展商亲临现场，有序进入，寻找

所需企业进行洽谈 
 

12:00-13:00 午餐 工作人员安排所有工作人员用餐  



 

备注：以上活动流程属于暂定计划流程，活动期间若有不符，以现场实际为准。 

八、采购商回报政策 4 

主办单位通过举办此类务实高效的采购对接活动，即能有效满足各相关采购单位的采购需求，同时又能

让采购单位享受主办单位给予的额外回报政策，进而实现采购回报双丰收。 

望有采购需求的企业积极参加！ 

回报一：凡参加本次采购对接大会的采购企业，主办方将通过展会会刊、展会门票、项目官网对该企业

做相应宣传推广。 

回报二：凡参加本次采购对接大会的采购商，均有机会获得由主办方提供的纪念礼物。 

回报三：凡参加本次采购对接大会的采购商，组委会将提供两天的午餐，标准为工作餐。 

回报四：凡在本次活动中完成一定数额采购目标的采购商，主办方将给予一定数额的采购补贴，具体规

则标准如下：（规则——针对正式参展商完成对接采购计划的视为有效采购；主办单位对采购商的采购结果

享有考证和审核的权利，采购商需给予理解和配合，主办方享有本次活动的最终解释权。） 

补贴标准：①凡在本次活动结束后一个月内累计实现 5000～20000.00（不含）人民币以内的采购，经主

办单位审核通过的将给予对应采购商 500 元人民币的采购补贴；②凡在本次活动结束后一个月内累计实现

20000.00～50000.00（不含）元人民币区间的采购，经主办单位审核通过的将给予对应采购商 1000 元人民币

的采购补贴；③凡在本次活动结束后一个月内累计实现 50000.00～100000.00（不含）元人民币区间的采购，

经主办单位审核通过的将给予对应采购商 3000 元人民币的采购补贴；④凡在本次活动结束后一个月内累计

实现 100000.00 元人民币以上采购，经主办单位审核通过的将给予对应采购商 5000 元人民币的采购补贴，

并以此封顶。 

回报五：凡参加本次活动的采购单位或个体，主办方将提供第四届世界健康产业大会相关论坛门票 1

张（价值 2500 元），仅限机构领导使用。 

回报六：凡参加本次采购对接大会的采购商，均有机会参加本届世博威·健博会的开幕仪式，名额有限，

需通过主办单位上级领导的审批。 

回报七：凡在本次采购对接大会中完成 5 万以上订单的，经主办单位审核通过，则有机会申请下一届展

会的一次免费参展的机会。 

回报八：凡参加本次采购对接大会的机构，在展会结束一个月后，主办方将为其提供近两届展会的相关

展商信息，用于会后的延续匹配。 

在本次活动中，主办方将秉承“以人为本，尊重为纲，以客为友，信誉至上”的价值观，为所有参展商

及采购机构搭建一个专业的采购贸易平台，全力配合让每一位展商及买家在活动中满载而归，这正是我们举

13:10-16:00 巡馆参观 
工作人员分批带领采购商前往相应展馆进行参

观，了解意向展商的产品。 
 

16:00-16:30 礼品发放 工作人员为采购商发放礼品，并留念  

4 月 18 日 9:30-12:00 自由采购 
采购商可以借主场地进行洽谈，或前往展台进行

对接。但是工作人员不予以配合 
 



办类似活动的意义和价值所在。 

 

大会组委会秘书处 

北京世博威国际展览有限公司 


